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 • Ordnungsgemäße Bearbeitung aller Aspek-
te der zugewiesenen Kunden, einschließlich 
Auftragseingang, Reklamationsbehebung, 
Preisanfragen etc.

 • Kalkulation von Angebotspreisen, Einholung 
von Angeboten und deren Auswertung so-
wie Nachkalkulation

 • Beschaffung von Baustoffen einschließlich 
Lieferantenauswahl und Lagerbestückung

 • Erfassung und Abwicklung von Bestellun-
gen, Rechnungs- und Abrechnungsprüfung 
von Projekten

 • Koordination effektiver Kommunikation 
zwischen Kunden und Vertrieb

 • Aufbau und Pflege enger interner und ex-
terner Geschäftsbeziehungen

 • Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische 
Ausbildung

 • Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst 
wäre wünschenswert

 • Gerne auch Quereinsteiger!
 • Sicherer Umgang mit den gängigen MS-Of-

fice-Anwendungen (Word, Excel, Outlook)
 • Teamfähigkeit, eine zielorientierte und 

gewissenhafte Arbeitsweise, Kommunikati-
onsfähigkeit sowie soziale Kompetenz

 • Starke Kunden- und Lösungsorientierung
 • Mit hohem Maß an Einsatzbereitschaft und 

Belastbarkeit

DEINE AUFGABEN DEIN PROFIL

Mitarbeiter im 
Vertriebsinnendienst (m/w/d)

ab 01.01.24 für unseren neuen Standort in Dietzenbach mit 
dem Schwerpunkt Ausbau/Trockenbau.

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung an bewerbung@rueppel.de unter Angabe Deiner Gehaltsvorstellung 
und Deines frühestmöglichen Eintrittstermins.

Details über unser Unternehmen findest du auf www.rueppel.de/unternehmen/ueber-uns/

Bei uns erwartet Dich eine spannende Aufgabe in einem dynamischen, familiengeführten Unternehmen 
mit kurzen Entscheidungswegen und flachen Hierarchien. Neben einem tollen Arbeitsplatz in einem hoch  
motivierten und kompetenten Team, einer leistungsgerechten Vergütung und attraktiven Sozialleistungen bieten wir 
noch viele weitere Extras, wie z. B. den Zugang zum Gutscheinportal „Corporate Benefits“, Business Bike uvm.


